PluvianFORMATION Développez vos compétences en digital pour votre réussite professionnelle

Programme de formation professionnelle

DEVELOPPER SES VENTES
AVEC LINKEDIN

Boostez la performance commerciale de votre entreprise grace au plus grand réseau social professionnel.

— Descriptif du processus pédagogique de la formation = |
Développer ses ventes avec Linkedin
PROGRAMME

Comprendre I'importance de LinkedIn
»  Connaitre les notions de personal branding
»  Comprendre la spécificité de LinkedIn par rapport aux autres
réseaux sociaux

Contact

Corinne Rangod
Pluvian Formation
+3304 76 33 1917
corinne@pluvian.com

Optimiser son profil Linkedin
*  Choisir une photo optimisée pour le profil LinkedIn
»  Définir et réaliser un bandeau LinkedIn
* Rédiger son résumé
*  Choisir les paramétres de sécurité pertinents

DUREE DE LA FORMATION Entrer en c_onfapt et interagir avec les _prospects_sur LinkedIn
»  Savoir rédiger une demande de mise en relation
»  Obtenir un entretien téléphonique

D1

1 jour, soit 7 heures

. HORAIRES » Réagir aux publications de son réseau
“~9:00 — 12:30 »  Utiliser les fonctionnalités avancées Sales Navigator et

13:30 — 17:00 Campaign Manager
TARIF DE LA FORMATION Mesurer la pertinence des actions sur LinkedIn

490 € HT * Comprendre le reach de ses publications

588 € TTC »  Comprendre les algorithmes de LinkedIn

Tarif de la formation en intra 980 € HT/jour |+ Mesurer son Social Selling Index o

— — PLUVIAN - 10b, rue Fantin Latour - 38640 Claix - France
q Déclaration d’activité enregistrée sous le numéro 84 38 06816 38 aupres du préfet de la région Auvergne Rhone Alpes
) X Siret : 831 943 352 00011 - Naf : 7311Z - TVA: FR 86 831 943 352 - RCS Grenoble

= SARL au capital de 10 000 €
PLUNVLAMN Tel : +33 4 76 33 19 17 - Email : corinne@pluvian.com p1/2

/ Site internet : pluvian-formation.fr



https://pluvian-formation.fr

PRESENTATION
OBJECTIFS PEDAGOGIQUES DE LA FORMATION DEVELOPPER LES VENTES AVEC LINKEDIN
Comprendre I'importance de LinkedIn
Optimiser son profil LinkedIn
Entrer en contact et interagir avec les prospects
Mesurer la pertinence des actions sur LinkedIn
PERSONNES CONCERNEES
Commerciaux
Responsables Marketing / communication
Chefs d’entreprise
PREREQUIS
Venir avec une photo numérique de soi pour compléter votre profil LinkedIn durant la formation
LIEU
Nous vous formons dans vos locaux ou nous louons des salles toutes équipées et accessibles PMR.

ORGANISATION
METHODES PEDAGOGIQUES
Face a face, des exemples a suivre, des mises en application individuelles, restitution du travail en groupe
MOYENS TECHNIQUES MIS A DISPOSITION
Un ordinateur par participant. Vous pouvez également venir avec votre ordinateur portable
MODALITES D’EVALUATION
QCM
MODALITES DE SANCTION
Attestation de réalisation délivrée par Pluvian
SUPPORTS DE COURS
Les supports de cours vous sont envoyés par mail a I'issu des formations
TARIFS | PRISE EN CHARGE
Les formations peuvent étre prises en charge entierement ou partiellement par votre OPCO ou par Péle Emploi.
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ACCESSIBILITE

ACCESSIBILITE A LA FORMATION AUX PERSONNES EN SITUATION DE HANDICAP
Nos formations sont accessibles a tous. Si vous le souhaitez, nous pouvons adapter nos formations en nous rapprochant de votre
référent handicap ou des antennes de 'AGEFIPH (au niveau local grenoblois, la MDPF). En cas de besoins spécifiques, merci de
nous prévenir lors de votre inscription.
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